
 

WIR BIETEN IHNEN

Betreuung und Beratung von Bestandskunden per
Telefon, E-Mail und Videokonferenz
Angebotserstellung, Auftragsbearbeitung und
Nachverfolgung
Pflege von Kundenstammdaten und CRM-Systemen
Unterstützung bei der Planung und Durchführung
von Verkaufsaktionen
Enge Zusammenarbeit mit dem Einkauf und der
Lagerlogistik
Reklamationsbearbeitung und Lösungsfindung bei
Kundenanliegen
Aktive Neukundenakquise im zugewiesenen
Vertriebsgebiet
Persönliche Kundenbesuche zur Bedarfsermittlung
und Produktpräsentation
Aufbau und Pflege langfristiger Kundenbeziehungen
Markt- und Wettbewerbsbeobachtung zur
Identifikation von Potenzialen
Teilnahme an Messen, Schulungen, Kunden- und
Branchenevents
Umsetzung von Vertriebsstrategien und Erreichung
von Umsatzzielen

Wenn Sie mit Ihrem Engagement gemeinsam mit uns Erfolg
haben möchten, dann zögern Sie nicht und senden Ihre
Bewerbung bitte an: bewerbung@as5.de

VERTRIEBSMITARBEITER INNEN- UND AUSSENDIENST
DACHBAUSTOFFE  (M/W/D)

Ingelheimer Str. 1A
60529 Frankfurt - Schwanheim

Schwanheimer Ufer 306
60529 Frankfurt - Schwanheim

Telefon: 069 / 9 35 26 -0
E-Mail: bewerbung@as5.de

IHRE AUFGABEN WAS BRINGEN SIE MIT

ANTON SCHNEIDER 5. 
DAS FÜHRENDE BAUFACHZENTRUM IN FRANKFURT AM MAIN 

Abgeschlossene kaufmännische oder technische
Ausbildung, idealerweise mit einer Weiterbildung oder
mehrjährigen Berufserfahrung im Bereich Vertrieb
Fundierte Branchen- und Marktkenntnisse im Bereich
Dachbaustoffe
Kommunikationsstärke und sicheres Auftreten im
Umgang mit Kunden 
Ausgeprägte Vertriebs- und Verhandlungsstärke sowie
Teamfähigkeit
Strukturierte, eigenverantwortliche und
lösungsorientierte Arbeitsweise
Sicherer Umgang mit MS Office, idealerweise
ERP-/CRM-Erfahrung

Einen unbefristeten Arbeitsvertrag in einem innovativen
Familienunternehmen
Firmenwagen auch zur privaten Nutzung
30 Tage Urlaub sowie attraktive und leistungsgerechte
Vergütung
Einen modernen Arbeitsplatz mit kurzen
Entscheidungswegen
Betriebliche Altersvorsorge und weitere Sozialleistungen
Weiterbildungsangebote und Schulungen zur
individuellen Förderung
Die Möglichkeit, aktiv die Vertriebsentwicklung im
Bereich Dachbaustoffe mitzugestalten
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